План-конспект поиск ниши

Приложение 2
1.
Сориентироваться в пространстве возможностей.
1.1 .Учесть внутренний фактор
Бизнесмен должен быть компетентен в избранной сфере деятельности.
ГАРАНТИЯ УСПЕХА - Это обладание уникальным ресурсом:
сырьем, идеей, разработкой, производственным и организационным
опытом.
1.2.Учесть входные барьеры
а)
правовые
б)
экономические
2.
Изучить рынок товара.
2.1 .Анализ спроса
а)
изучить статистику
б)
контактный анализ
в)
маркетинговые исследования
2.2. Анализ предложения (по той же схеме)

2.3. Выбор товара

а)
предметы потребления или товары производственного назначения
б)
новые товары или традиционные, но модифицированные
в)
новые области применения известных продуктов
г)
использовать принципиально новую технологию или старую, но
усовершенствованную.
2.4. Технико - экономическое обоснование (ТЭО)
а)
расчет общей прибыли и чистой прибыли
б)
расчет затрат


прибыль
в)
расчет рентабельности = —

затраты
г)
расчет срока окупаемости инвестиций (прямая зависимость с
продолжительностью производственного цикла)
С помощью ТЭО бизнесмен проверяет свои планы и расчеты, убеждает инвесторов в успехе проекта, когда хочет получить кредит.
3.
Определить рыночную стратегию предприятия.
	Рынок / Товар 
	Традиционные товары
	Шансы на успех
	Новые товары
	Шансы на успех

	Освоенные рынки
	1.Более глубокое освоение рынка
	50%
	3. Разработка товара
	30%

	Новые рынки
	2. Расширение границ рынка
	20%
	4.Новый продукт
	5%


4. Установить и удержать конкурентные преимущества.
4.1. Определить тип рыночной структуры в которой вы будете работать

4.2. Определить ценовую политику

4.3. Защитить авторские права на ваши изобретения и «НОУ — ХАУ»                      5.   Определить организационную форму бизнеса.
